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Nicht bezahlte Rechnungen können die Existenz eines Unternehmens bedrohen. Der  Verkauf 
von Forderungen an Factoring- oder Inkasso-Firmen bringt Sicherheit und zusätzliche Mittel.  

Die impulse-Vergleichstabelle hilft Unternehmern, einen passenden Anbieter zu finden

Kriterien für die Anbietersuche 
Wer Forderungen abtreten will, sollte sich Zeit nehmen, um herauszufinden, welcher Dienstleister das passende 
 Angebot macht. Unternehmer kommen deshalb nicht um einen Marktvergleich herum. Die Höhe der Gebühren 
sollte dabei allerdings nicht das einzige Kriterium sein – ebenso wichtig ist, dass der Anbieter zu den eigenen 
Bedürfnissen passt. So übernehmen einige keine Rechnungen aus dem B2C-Geschäft, andere beschränken sich 
auf bestimmte Branchen oder sind nicht international tätig. In der folgenden Tabelle haben wir einige ausgewählte 
 Factoring-Anbieter zusammengestellt, die  bundesweit und branchenübergreifend Full-Service-Factoring anbieten 
und dabei auch das Risiko eines Zahlungsausfalls übernehmen. Ein Auswahlkriterium war außerdem der Mindest-
umsatz: So haben wir nur solche Factoring-Firmen berücksichtigt, die ihre Dienstleistung auch für Unternehmen 
mit weniger als fünf Millionen Euro Jahresumsatz anbieten. 
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Liquidität Nicht bezahlte Rechnungen können die Existenz eines Unternehmens bedrohen. Der 

 
Verkauf von Forderungen an Factoring- oder Inkasso-Firmen bringt Sicherheit und zusätzliche Mittel
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B
ei diesem Auftrag hatte ich von 

 
Anfang an ein ungutes Bauchgefühl“, 
erzählt Manuela Nikui. Der Kunde 

war über eine Empfehlung zu ihr ge-

kommen und suchte Unterstützung im Bereich 

Öffentlichkeitsarbeit. Die selbstständige PR-

Beraterin nahm den Job an. Ein Fehler, wie 

sich herausstellen sollte. Nikui schrieb wie ver-

einbart den Entwurf für eine Pressemitteilung. 

Doch die missfiel dem Kunden. Also schickte 

 Nikui eine überarbeitete Fassung und schließ-

lich die Rechnung – doch es passierte nichts. 

Nachdem sich der Kunde wochenlang tot-

stellte, bekam sie auf Nachfrage schließlich die 

Antwort: „Warum soll ich die Rechnung bezah-

len? Mit dem Text war ich nicht einverstanden 

– und wir haben keinen Vertrag!“

Solche Situationen gehören leider zum All-

tag von Unternehmern. Einige mögen achsel-

zuckend zum Tagesgeschäft übergehen, doch 

die meisten versuchen, ihr Geld zu bekommen. 

Auch PR-Beraterin Nikui wollte nicht einfach 

über die offene Rechnung hinwegsehen. Was 

konnte sie tun? Eine Zahlungsaufforderung 

hatte sie schon geschickt, auch eine Mahnung. 

Den Gang vor Gericht hätte ihre Rechtsschutz-

versicherung nicht bezahlt – und der Anwalt 

mehr gekostet als der offene Rechnungsbetrag. 

Also beauftragte die Münchner Unternehmerin 

ein Inkasso-Büro. „Die haben mir vorher den 

Betrag für einen bestimmten Aufwand ge-

nannt.“ Was kostet es, einmal nachzufassen? 

Was ist, wenn die Sache zum Gerichtsvollzie-

her geht? So blieb das Risiko kalkulierbar. 

Besonders 
Relevant, Weil

•	 	Unternehmer auf Liquidität 

 
angewiesen sind 

•	 	regelmäßige Zahlungseingänge 

die Firmenbonität verbessern

Die gute Nachricht ist: Unternehmer müssen 

mit der zweifelhaften Zahlungsmoral ihrer 

Kunden nicht allein fertig werden. Sie können 

unbezahlte Rechnungen doch noch zu Geld 

machen: indem sie die Forderungen verkaufen 

oder einen Dritten damit beauftragen, diese 

einzutreiben. Beim Factoring kaufen Finanz-

dienstleister in der Regel den kompletten Rech-

nungsbestand eines Unternehmens auf. 

Inkasso- Firmen kümmern sich dagegen um 

einzelne notleidende Forderungen. Viele In-

kasso- und Factoring-Anbieter übernehmen 

schon sehr kleine Beträge. Das macht den For-

derungsverkauf auch für Selbstständige und 

kleine Firmen zu einer spannenden Option. 

Fünf Gründe, warum auch Ihre Firma davon 

profitieren könnte.

1. Zeit und Nerven sparen

Inkasso-Büros mahnen säumige Schuldner und 

treiben die Forderungen ein. Das spart dem 

Gläubiger Zeit und Nerven. „Wir arbeiten ab 

 einer offenen Rechnung von 5 Euro“, sagt Max 

Haarländer, Geschäftsführer der GSG In-

Alles  
im Fluss
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fActoring-dienstleister im Vergleich 
Factoring-Anbieter kaufen Rechnungen auf, das reduziert das Risiko und sorgt für Liquidität. Für kleine Unternehmen 
ist vor allem Full-Service-Factoring interessant. Allerdings gibt es für einige Branchen kaum Angebote – ein Überblick

Anbieter Website mindestumsatz1 factoringgebühr2 Anmerkungen

ABC Finance abcfinance.de 100 000 Euro 0,4–3,6 Prozent Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe, Maschinen- und Anlagebau, 
Projektgeschäfte. Nicht in ersten zwei Jahren nach Firmengründung

ABN AMRO 
Commercial Finance

abnamrocom 
mercialfinance.de 5 Mio. Euro k. A. Ausgeschlossen: Speditionen, Maschinenbau, frische Lebensmittel, 

Projektgeschäft, Beratung

A.B.S. Global 
Factoring

abs-global-facto-
ring.de 500 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB)4, Projektgeschäfte, B2C4

Activ Factoring af-ag.de 5 Mio. Euro 0,05–1 Prozent3 Ausgeschlossen: Bau (VOB), Sondermaschinenbau, Projektgeschäfte, 
Leasing, Vermietung, Software, B2C

Adesion Factoring adesion.de 250 000 Euro k. A.
Ausgeschlossen: Softwareentwicklung, Bau, Maschinenbau. 
Bevorzugt: Handel, Metallverarbeitung, Dienstleistungen, Transport, 
Logistik

AFG Allgemeine 
Factoring Gesellschaft afg-stuttgart.de k.A. 1–3 Prozent Ausgeschlossen: Bau, Handwerker. Keine Abschlagszahlungen. Auch 

Geschäfte mit vielen Kleinrechnungen möglich

AKF Factoring akf.de 100 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB), Maschinenbau mit An- und Ratenzah-
lung, Softwareentwicklung. Bevorzugt: „Sale-and-forget“-Branchen.

Aktivbank aktivbank-facto-
ring.de 500 000 Euro k. A.

Ausgeschlossen: Geschäfte mit Abschlagszahlungen, Anzahlungen 
und Einbehalten, Einzelhandel, Projektgeschäfte, B2C. Nur bis max. 
30 Millionen Euro Umsatz

Arvato Financial 
Solutions finance.arvato.com 500 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB)

Bibby Financial 
Services

bibbyfinancial 
services.de 250 000 Euro ca. 2 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB), B2C. Keine Teil-, An-, Zwischenzahlungen

CB Bank cb-bank.de 100 000 Euro 1–3 Prozent Bevorzugt: Dienstleister. Auch B2C und VOB für Baunebengewerbe. 
Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe

CF Commercial 
Factoring

commercial-facto-
ring.de 250 000 Euro 2–2,5 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB). Nur bis 10 Millionen Euro Umsatz

Close Brothers 
Factoring closefinance.de 100 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB), Handwerk, Sondermaschinenbau

Coface Finanz coface.de  2 ,5 Mio. Euro 0,1–1,5 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB), Grundstücks- und Wohnungswesen, 
Maschinen- und Anlagenbau

Commerz Factoring commerz factoring.
de 2 Mio. Euro 0,2–1,5 Prozent Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe, Werkverträge, Projektgeschäfte, 

Softwareentwicklung. Konto bei der Commerzbank vorausgesetzt

Contego Factoring contego-factoring.
de 100 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB). Bevorzugt: IT, Transport, Bauindustrie, 

Werkstätten, Gutachter, Entsorgung, Großhandel, Dienstleistungen

Deutsche Factoring 
Bank

deutsche-factoring.
de 500 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe, Einzelhandel

Dresdner Factoring dresdner-factoring.
de 500 000 Euro 0,4–1,2 Prozent Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe, Honorare für Architekten und 

Ingenieure, B2C

EKF Finanz Frankfurt ekf-frankfurt.de 500 000 Euro 0,5–2,5 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB), Anlagen- und Sondermaschinenbau, 
Freiberufler. Bevorzugt: Handel, Produktion, Dienstleistung

EL Factoring el-factoring.de 500 000 Euro ca. 3,15 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB), Immobilien- und Versicherungs-
vermittlung. Nur bis 20 Millionen Euro Umsatz

factoring.plus. factoring-plus.de 200 000 Euro k. A.
Ausgeschlossen: Bau (VOB), Projektgeschäft. Bevorzugt: Handel, 
Dienstleistungen, Logistik und Transport, Personaldienstleistung, 
Herstellung von Metallerzeugnissen/Maschinenbau, Ernährung

Nordwest Factoring & 
Service

nordwest-facto-
ring.de 200 000 Euro 1–1,8 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB). Bevorzugt: Logistik/Speditionsgewerbe

Opta Data Factoring optadata-factoring.
de k. A. 2–3 Prozent Ausgeschlossen: Bestattungsunternehmen. Bevorzugt: Sachver-

ständige, Werkstätten, mittelständische Unternehmen

https://www.abcfinance.de/
https://www.abnamrocomfin.com/deu/de-de
https://www.abnamrocomfin.com/deu/de-de
https://www.abs-global-factoring.de/
https://www.abs-global-factoring.de/
https://www.af-ag.de/eBusiness/01_template1/1063144443880832787-NA-NA-NA-33-NA.html
https://www.adesion.de/
https://www.afg-stuttgart.de/
https://www.akf.de/
https://www.aktivbank-factoring.de/
https://www.aktivbank-factoring.de/
https://finance.arvato.com/de/
https://www.bibbyfinancialservices.de/
https://www.bibbyfinancialservices.de/
https://www.cb-bank.de/
https://www.commercial-factoring.de/
https://www.commercial-factoring.de/
http://closefinance.de/
https://www.coface.de/
https://www.commerzfactoring.de/
https://www.commerzfactoring.de/
https://www.contego-factoring.de/home/
https://www.contego-factoring.de/home/
https://www.deutsche-factoring.de/
https://www.deutsche-factoring.de/
https://www.dresdner-factoring.de/
https://www.dresdner-factoring.de/
https://www.ekf-frankfurt.de/
https://el-factoring.de/
https://www.factoring-plus.de/
https://www.nordwest-factoring.de/
https://www.nordwest-factoring.de/
https://optadata-factoring.de/
https://optadata-factoring.de/
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fintechs im fActoring-mArKt 
Start-ups aus dem Finanzbereich (Fintechs) mischen auch im Forderungsankauf mit. Ihr größter Pluspunkt: die 
 Abwicklung per App oder online. Einige bieten echtes Factoring an, andere nur Vorfinanzierung oder Vermittlung

Stand: Oktober 2019; Quelle: eigene Recherchen, Unternehmensangaben; Fußnoten: 1 Jahresumsatz des Kunden, ab dem Factoring angeboten wird, 2 Full-Service-Gebühr für offenes Factoring (Schuldner ist 
informiert über Rechnungsabtretung), 3 reine Factoring-Gebühr zzgl. Zinsen; 4 Abkürzungen: VOB – Vergabe- und Vertragsordnung für Bauleistungen; B2C – Business to Consumer 

Anbieter Website mindestumsatz1 factoringgebühr2 Anmerkungen

PB Factoring postbank.de/
factoring 2 ,5 Mio. Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB), Projektgeschäfte, Softwareentwicklung

Raiffeisenbank 
Arnstorf rb-arnstorf.de 50 000 Euro 1,2–3,15 Prozent Bevorzugt kleine und mittlere Handwerksbetriebe, auch Bau (VOB), 

zudem auch Abschlagsrechnungen inkl. B2C 

RB Heidelberger 
Factoring rb-factoring.com 125 000 Euro ab 0,8 Prozent Bevorzugt: Handwerk, Dienstleister (Medizin/ IT), Agenturen, 

Personalüberlassung

Rhein-Main-Factoring rhein-main-facto-
ring-ag.de 500 000 Euro um 2 Prozent Ausgeschlossen: Bau (VOB)

S-Factoring 
Sparkassen-Factoring s-factoring.de 150 000 Euro k. A. Bevorzugt: Handwerk, Dienstleister, Medizin, Handel, Verkehr. 

Ausgeschlossen: Hoch- und Tiefbau, Reiseanbieter, Lebensmittel

Sociéte Générale 
Factoring cga.fr 1 Mio. Euro 0,03–1 Prozent3 Ausgeschlossen: Bau (VOB), Constructions, Montageleistung, B2C

SüdFactoring suedfactoring.de 1 Mio. Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB), Arbeitnehmerüberlassung, Projekt-
geschäfte

Targo Commercial 
Finance targobank.de 2 ,5 Mio. Euro 0,05–1,5 Prozent3 Auch B2C, kein Ausschluss bestimmter Branchen 

TEBA Kreditbank teba-kreditbank.de  50 000 Euro k. A. Auch Ankauf von Abschlagszahlungen (VOB) und B2C-Rechnungen. 
Ausgeschlossen: Bauhauptgewerbe, verderbliche Waren

VR Factorem vr-factorem.de 250 000 Euro k. A. Ausgeschlossen: Bau (VOB), Projektgeschäfte

Anbieter Website mindestumsatz1 factoringgebühr2 Anmerkungen

Aifinyo aifinyo.de kein Mindest-
umsatz 1–5 Prozent Vormals Rechnung48/Elbe-Factoring. Echtes Factoring: Übernahme 

des Ausfallrisikos, auch Inkasso, max. Zahlungsziel 90 Tage

Billie billie.io 50 000 Euro ab 0,97 Prozent
Echtes Factoring. Nur Firmen mit Handelsregister eintrag. 
 Ausgeschlossen: Hoch- und Tiefbau, Werkzeugbau, Glücksspiel. Nicht 
im ersten Jahr nach Gründung, max. Zahlungsziel 120 Tage

Compeon compeon.de 100 000 Euro k. A. Plattform für Vermittlung von Factoring-Dienstleistungen, auch 
Beratung, Zusammenarbeit mit 250 Finanzierungspartnern

Decimo rechnung.de kein Mindest-
umsatz ab 0,5 Prozent Echtes Factoring, auch einzelne Forderungen, bei Bedarf auch 

Inkasso. Ausgeschlossen: Anwälte, Ärzte, Immobilienmakler

Finiata finiata.de kein Mindest-
umsatz ab 2,99 Prozent Vorfinanzierung über Solarisbank, nur unechtes Factoring: keine 

Übernahme des Ausfallrisikos, kein Mahnwesen

Flexpayment flexpayment.de kein Mindest-
umsatz 1,95–3,95 Prozent Vormals 4Factoring Casa. Echtes Factoring. Ausgeschlossen: Bau, 

Sicherheit, Herstellung, Firmen bis drei Jahre nach Gründung

Fundflow fundflow.de kein Mindest-
umsatz ab 2,5 Prozent Vermittlung von Factoring über Wirecard Bank, auch B2C-Rechnun-

gen, nur 7 Tage alte Forderungen, max. Zahlungsziel 60 Tage

Iwoca iwoca.de 10 000 Euro k. A. Kein Factoring, sondern schnelle Kreditfinanzierung

Pagido pagido.de 1200 Euro 2,9–5 Prozent Echtes Factoring, auch Inkasso, nur mit Handelsregister eintrag

https://www.postbank.de/firmenkunden/fk_neu_factoring.html%3Ftrackingid%3Dql-wu_factoring_direkteinstieg
https://www.postbank.de/firmenkunden/fk_neu_factoring.html%3Ftrackingid%3Dql-wu_factoring_direkteinstieg
https://www.rb-arnstorf.de/privatkunden.html
https://www.factoring-inkasso.de/
https://www.rmfag.de/
https://www.rmfag.de/
https://www.s-factoring.de/
https://factoring.societegenerale.com/en/
https://www.suedfactoring.de/
https://www.targobank.de/
https://www.teba-kreditbank.de/
https://www.factoring.de/node/67
https://www.aifinyo.de/
https://www.billie.io/
https://www.compeon.de/
https://www.rechnung.de/
https://www.finiata.de/
https://www.flexpayment.de/
https://fundflow.de/
https://www.iwoca.de/
https://www.pagido.de/
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