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»AUS FEHLERN LERNEN«

Weitere Informationen zu unserer Konferenz 

erhalten Sie unter: www.impulse.de/fehler

SAMUEL BECKETT

 »EVER TRIED.  

EVER FAILED.  

NO MATTER.  

TRY AGAIN.  

FAIL AGAIN.  

FAIL BETTER.«

ALTES KESSELHAUS

IMPULSE-KONFERENZ

03. NOVEMBER 2015

DÜSSELDORF

konferenz

AU
S

FE
HL
ER
N

LE
RN
EN


